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 Waar gaan we in 2024 naartoe? 
    Een bekend conference lied-
je, maar o zo actueel. Het 
automatisme dat de glas-
tuinbouw een geliefde in-
dustrie is, begint rap te ver-
anderen. Er zijn afgelopen 
periode vele aanvallen (in 
onze ogen ongefundeerd) 
op onze sector geopend.

    En die vinden wij als vak-
broeders zeer oneerlijk en 
onjuist en kortzichtig, maar 
daar denkt een groot deel van 
onze bevolking en daarmee 
ook de overheid heel anders 
over. Dus we moeten zorgen 
dat we wel weer een knuff el-
baar en actief onderdeel van 
de maatschappij worden.
    Als eerste moet je zorgen dat 
je eigen bedrijf en je mede-
werkers en je toeleveranciers 
en je afnemers weer van je 
houden. Klinkt dat te soft? 
Denk er eens aan hoe je be-
drijf eruit zou zien als ieder-
een een hekel aan je heeft. 
Wat zou je kunnen doen om 
dit te veranderen?
    Als tweede moet je zorgen 
dat je directe omgeving van 
je houdt. Dat zijn je buren en 
je dorpsgenoten. Dat is de lo-
kale politiek, want als die de 
schurft aan je hebben, dan 
kan je het ook vergeten.
    Als derde moet je zorgen 
dat de hele periferie van je 
houdt, de provinciale poli-

tiek, de landelijke politiek, 
de journalistiek en de consu-
ment die zijn zuur verdien-
de geld uitgeeft aan jouw 
product.
    Vergeet je één van deze cir-
kels rond je bedrijf, dan 
kom je in lastig vaarwater. 
De eerste is het makkelijk-
ste. Dat zijn de mensen die 
je dagelijks ziet en spreekt. 
Een schouderklopje hier, 
een luisterend oor daar, is 
makkelijk. Geen contact met 
uitzendkrachten? Pas op, ze 
staan al onder druk door de 
huidige politiek. Wees aar-
dig en voorkomend naar ze, 
voor jou zijn er vele anderen 
waar ze misschien meer ge-
waardeerd worden.
    Ook de tweede cirkel is be-
langrijk en goed te doen zo-

als op verjaardagsfeestjes, 
evenementen in de omge-
ving en de sportvereniging 
of de toneelclub of in het 
Westland met het Varend 
Corso. We zijn als werkge-
vers een belangrijk onder-
deel van de gemeenschap. 
Pak die rol.
    En de derde cirkel dat kan 
je aan je organisaties als 
Glastuinbouw Nederland en 
GroentenFruitHuis overla-
ten. Maar bedenk; de beste 
ambassadeur van je sector 
dat ben jij. Elke tuinder kan 
de mooiste verhalen vertel-
len over bijvoorbeeld duur-
zaamheid, smaak, en ziek-
tebestrijding. En zo kun je 
dan ook de consument be-
reiken.
    Is dit makkelijk? Nee, na-
tuurlijk niet, dit is hard wer-
ken! Want het komt naast je 
nieuwbouw, je energiehuis-
houding, je teelt, je arbeids-
management, je verkoop, je 
gewasbeleid en al die ande-
re klussen.
    Wordt het nieuwe jaar mak-
kelijk? Echt niet. Maar be-
denk dat we niet alleen in 
de wereld staan, we moe-
ten dit met zijn allen doen. 
Het is de moeite meer dan 
waard.

    Rob Baan, bestuurslid Glas-
tuinbouw Nederland   

 Column   

 Rob Baan. (FOTO: PR)   

 Online handelsplatform Warmte Netwerk 
Westland: de eerste tests zijn gedaan
    Een uniek project: in het West-
land worden verschillende 
duurzame warmtebronnen met 
elkaar verbonden via een warm-
tenet in de grond en ook onli-
ne. Aangesloten kwekers ver-
handelen straks via een online 
handelsplatform warmte van de 
aardwarmtebronnen onderling. 
Dat betekent dat op termijn 
meer dan tweehonderd afne-
mers onderling warmte kun-
nen verhandelen. Na het tech-
nische ontwikkelproces heeft 
het online handelsplatform de 
eerste test in de praktijk met ge-
bruikers doorstaan.

    Uniek
    Projectleider Jochem Knuttel 
van Warmte Netwerk Westland 
(WNW) vermoedt dat dit plat-
form zelfs wereldwijd uniek is. 
“Het bijzondere is dat zo veel 
verschillende gebieden met 
duurzame warmtebronnen via 
een handelsplatform warmte 
gaan verhandelen. Het gaat om 
Trias Westland, Maasdijk, Po-
lanen, en andere warmtebron-
nen in het Westland. Het is de 

bedoeling dat op termijn ook de 
Rotterdamse haven zijn rest-
warmte kan verkopen en woon-
wijken gezamenlijk duurzame 
warmte kunnen inkopen.”

    Een toegankelijk platform
    Op meerdere plekken in Neder-
land zijn er kleine aardwarmte-
projecten voor de glastuinbouw, 
met een kleine groep kwekers 
en één bron. Handel gaat soms 
nog via een Excel-sheet die we-
kelijks wordt ingevuld door de 
kwekers. Trias Westland ging 
al een stap verder met een on-
line platform. De schaal van 
het Warmte Netwerk Westland 
vraagt om een aanpak die ver-
der gaat. Samen met develop-
ment partner Het Consultan-
cyhuis wordt de uitwisseling 
tussen duurzame aardwarm-
tebronnen en kwekers via soft-
ware zo eerlijk en toegankelijk 
mogelijk gemaakt.

    Handelsplatform live
    In het eerste kwartaal van 2024 
wordt de eerste warmte gele-
verd vanuit Aardwarmte Maas-

dijk. Dat is het eerste cluster 
dat gaat produceren. Een groep 
van ongeveer vijftien kwekers 
gaat de werking in de praktijk 
testen: gaat mijn klep verder 
open als ik extra warmte aan-
koop? Lukt het mij om warm-
te van mijn buurman voor een 
redelijke prijs te kopen? Uit de 
test van half november blijkt 
dat het fundament goed staat: 
de onderlinge handel werkt en 
is intuïtief te bedienen voor 
nieuwe gebruikers. “De kwe-
kers zijn erg betrokken en kij-
ken kritisch mee wat verbeterd 
kan worden,” zegt Knuttel. “En 
dat is precies waarom we ze in 
een vroeg stadium betrekken. 
Uit de test werd bijvoorbeeld 
duidelijk dat een kweker vaak 
in de kas loopt en daarom een 
tablet gebruikt om de zijn ener-
gie te managen. Dan moeten 
wij dus zorgen dat het dash-
board ook goed werkt op een 
tablet. Eigenlijk gaat het verbe-
teren en ontwikkelen van het 
platform permanent door.”
    Bron: warmtenetwerkwest-
land.nl   

 Energietransitie glastuinbouw afhankelijk van techniek, economie én discussie met maatschappij
    De glastuinbouw levert nu 
al een fl inke bijdrage aan de 
energietransitie, vooral dank-
zij de vele geothermie-projec-
ten. Die bijdrage kan verder 
vergroot worden door onder 
meer regionale warmtenetwer-
ken en oplossingen voor pie-
ken in gebruik.

    Een minstens zo grote opga-
ve is het contact met de maat-
schappij: hoe kan de tuinbouw 
uitleggen aan bijvoorbeeld 
burgers en consumenten dat 
het niet alleen mooie produc-
ten teelt, maar ook duurzame 
energie produceert? Dat was 
het belangrijkste vraagstuk van 
Meet & Greet Energie van het 
EnergieAkkoord van Green-
port West-Holland, die plaats-
vond bij Eneco/AgroEnergy in 
Rotterdam.
    Greenport West-Holland is 
de regionale netwerkorgani-
satie van overheid, bedrijfs-
leven, onderwijsinstellingen 
en kennisinstellingen. Sa-
men werken zij aan een vi-
tale en duurzame toekomst 
voor het regionale tuinbouw-

cluster. Jaarlijks organiseert 
het EnergieAkkoord van de 
Greenport een Meet & Greet 
Energie. De bijeenkomst had 
dit jaar het thema ‘Glastuin-
bouw in het Energiesysteem: 
Dienen en Deinen’ en trok 80 
bezoekers, waaronder veel on-
dernemers.
    De bijeenkomst werd geopend 
door Meindert Stolk (gedepu-
teerde Zuid-Holland, voorzit-
ter Greenport West-Holland). 
“Onze ambitie is de eerste kli-
maatneutrale en circulaire 
Greenport te worden. De weg 
ernaartoe moeten we samen 
vormgeven”, aldus Stolk.

    Energiemix voor de 
toekomst
    Daarvoor is samenwerking es-
sentieel, bleek uit de presenta-
ties tijdens de Meet & Greet. 
Zo vertelde Frank Binnekamp, 
CEO bij netbeheerder Juva, 
dat voor regionale netwerken 
niet alleen technische oplos-
singen nodig zijn: “Echte in-
novatie zit in samenwerking. 
Die moet gaan over vragen als: 
hoe doen we meer met min-

der, hoe maken we een regio-
naal energieplan, hoe denken 
we verder dan het nu en wat 
zijn gezamenlijke energiecon-
cepten?”
    Frank Binnekamp (CEO Juva) 
tijdens de Meet & Greet Ener-
gie bij Eneco/AgroEnergy, 
Sander Mertens (professor 
Energy in Transition bij de 
Haagse Hogeschool en direc-
teur van Mission Zero) en Rien 
Bot (directeur energiebedrijf 
AgroEnergy) gingen in op de 
ideale energiemix voor glas-
tuinbouwbedrijven. Volgens 
Mertens bestaat die mix in de 
toekomst ook uit waterstof, op-
slag middels methanol en slim 
time-management met afvlak-
ken van pieken. In 2018 start-
te geothermieproject Nature’s 
Heat. Op de bron in Kwints-
heul is inmiddels 64 hectare 
glas aangesloten voor duurza-
me warmte, vertelde Paul van 
Schie (tomatenteler en direc-
teur Nature’s Heat. Komend 
jaar zal de bron produceren op 
basis van de vraag van de aan-
gesloten telers. De warmte bij 
Van Schie’s bedrijf is voor 70-

80% afkomstig van geother-
mie; het resterende deel komt 
van WKK.

    Dubbele pet
    Atoesa Farokhi is Coördina-
tor externe samenwerking bij 
Amsterdam Green Campus en 
aangesloten bij Eat This. Ze 
gaf aan onder de indruk te 
zijn van de technische oplos-
singen in het tuinbouwcluster. 
Maar, vertelde ze, zijn dat wel 
de oplossingen die de maat-

schappij verwacht? Is het niet 
verwarrend dat de tuinbouw 
zich wil opstellen als produ-
cent van zowel verse produc-
ten als van energie? “Innova-
tie is voor 20% afhankelijk van 
techniek, en voor 80% van de 
vraag of mensen het willen en 
snappen.”
    Farokhi adviseert de tuin-
bouw niet alleen te investe-
ren in techniek en in het ver-
tellen van verhalen, maar óók 
in het gesprek aangaan met de 

maatschappij: wat vinden bur-
ger, consument of andere par-
tijen van waarde? Vinden zij de 
dubbelrol van de tuinbouw lo-
gisch of wenselijk? Vanuit wel-
ke waarden zet de tuinbouw 
zich in? “Verse producten en 
energie hebben voor de maat-
schappij andere waarden.” De 
maatschappij verlangt volgens 
Farokhi een helder verhaal als 
de tuinbouw zijn toegevoegde 
waarde wil uitleggen.
    Martin van der Hout (Pro-
grammaregisseur van het 
EnergieAkkoord van Green-
port West-Holland) heeft veel 
positieve terugkoppeling ge-
kregen op de Meet & Greet 
Energie. “Het doel van de Meet 
& Greet Energie is om kennis 
te delen, te netwerken en el-
kaar goede vragen te stellen. 
Dat is uitstekend gelukt, vooral 
ook door de constructieve dis-
cussie die werd gestart door 
vragen van Atoesa Farokhi en 
dankzij de mooie locatie van 
Eneco/AgroEnergy.”

    Bron: GreenportWestholland.
nl   

■  De bijeenkomst werd geopend door Meindert Stolk (gedeputeerde 
Zuid-Holland, voorzitter Greenport West-Holland).  (FOTO: PR)   


